
 
 
 

 
 

 

Le concours Créa’ CIMAP 2009 
Bienvenue ! 

 
 
Cher participant,  
 
Merci d’avoir téléchargé notre dossier d’inscription au Concours Créa’ CIMAP organisé par le Centre 
d’Initiative des Métiers d’Aide à la Personne et le Comité de Bassin d’Emploi du Val de Seine en 
partenariat avec EADS Développement. 
 
Le concours est ouvert à toutes personnes ayant un projet économique dans le domaine de l’aide et 
des services à la personne et les entreprises déjà établies, quelque soit la forme juridique retenue,  
ayant une immatriculation de moins de trois ans à la date de dépôt du dossier. (cf. critère de 
recevabilité) Les membres du jury pourront demander toute pièce justificative prouvant l’existence 
légale. 
 
Vous trouverez ci-après le dossier de candidature à retourner par la poste dûment complété pour 
réception au plus tard le 10 octobre 2009 à 17 heures à l’adresse suivante : 

CBE du Val de Seine / CIMAP – 38 Avenue Paul Raoult – 78130 LES MUREAUX 
 
Nous vous prions de retourner le dossier complet en 2 exemplaires. 
Vous devez impérativement apporter une réponse à toutes les questions posées. (Obligatoire, 
dans le cas contraire le dossier serait irrecevable) 
Vous êtes libre de développer les aspects de votre choix (chaque rubrique est extensible et vous 
n’avez pas de limite de pagination) mais votre capacité à communiquer clairement et de manière 
concise, en évitant les généralités, demeure un atout majeur de succès. 
Vous ne devez pas joindre d’annexe au dossier : n’oubliez pas que si votre projet est 
présélectionné, vous serez convoqué à une présentation orale devant le jury qui se 
réunira mi-novembre 2009 et vous pourrez alors fournir les détails nécessaires. 
 
Enfin, sachez qu’il n’y a pas de réponses prédéfinies qui soient un gage de réussite mais que la 
cohérence entre vos différentes réponses et leur adéquation avec la nature de votre projet 
déterminera la qualité de votre candidature. Soyez donc convainquant tout en restant objectif et 
pondéré. 
L’équipe du CBE et du CIMAP sont à votre disposition pour répondre à vos éventuelles 
questions. (tél : 01.30.22.90.50 / 01.30.91.21.99) 
 
Les dossiers sont exclusivement communiqués aux partenaires du concours. Aucun des documents 
joints au dossier de candidature ne sera retourné aux participants. Les délibérations du jury sont 
confidentielles et le jury se réserve le droit de vérifier la véracité des informations communiquées 
dans le dossier de candidature. Aucune motivation des décisions du jury ne sera communiquée aux 
candidats. 
 
Les prix Créa’ CIMAP seront décernés à l’occasion d’une cérémonie qui se tiendra fin 
novembre 2009. 
 
Nous vous souhaitons bonne chance ! 
 

Les partenaires du Concours Créa’ CIMAP 2009 
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Le concours CREA’CIMAP 2009 
Formulaire d’Inscription 

 
 
 
 

 porteur de projet           activité déjà créée 
 
 

L’ENTREPRISE 
 

Raison sociale :  ................................................................................................... …  
 
Adresse : ……………………………………………………………………………………….……... 
 
Code Postal / Ville : ………………………………………………………….……………..……….. 
 
Site Web : …………………………………………………….………………………………………… 
 
Date de création : …………….…. OU   Date de création envisagée : ……………………. 

 
LE DIRIGEANT 

 
NOM : ………………………………………. Prénom :  ................................................. … 
 
Adresse : .............................................................................................................. …  
 
Code postal / Ville : ............................................................................................. …  
 
Téléphone : ……………………………….   Mobile : ………………………………..…………… 
 
Adresse e-mail :……………………………………………..………………………………………… 
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Le concours CREA’CIMAP 2009 
Dossier de candidature 

 
 

La dimension des rubriques n’est pas limitée aux trois lignes proposées  
mais laissée à votre libre-arbitre. 

Le terme « entreprise » couvre toutes les formes juridiques à but lucratif ou non  
 
 
 

 I – VOTRE ENTREPRISE ET VOUS 
 
1- Carte d’identité de l’entreprise :  

 
Description succincte de l’activité (créée ou envisagée) : 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 
 
Forme juridique de votre entreprise et pourquoi ? 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 
Date de création de votre entreprise : ………………………………………..……………….. 
Montant du capital de votre entreprise : …………………………………………………………..  
Parts détenues par vous (en %) : ………………………………………………………….. 
Lieu d’implantation de votre entreprise : ………………………………………………………….. 
 

2- Quelle est la structure de l’entreprise et son organisation ? (nombre de salariés, 
organigramme, lieux d’implantation…) 

 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 
3- Qui êtes-vous (formation, expérience) ? Quel est votre parcours ? (joindre CV) 

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
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4- Pourquoi avez-vous ou souhaitez-vous créer votre entreprise ?  
Quelle est votre motivation ?  

           Votre rôle dans l’entreprise et vos atouts pour réussir ? 
……………………………………………..………………………………………………….…………..……………………………………. 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 

 II - VOTRE  SERVICE  
 

1- Description détaillée du service proposé 
………………………………………………………………………………………………….…………..……………………………………. 
……………………………………………………………………..………………………………………………………………………………
………………………………………..…………………………………………………………………………………………….…..……….. 

 
2- Qu’apporte votre service à votre clientèle ? (Quels sont ses points forts ?) 

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 

3- Quel type d’agrément avez-vous sollicité ?   simple  qualité   aucun    
 

4- Lequel avez-vous obtenu ?     simple  qualité   aucun   
 
 

 III – VOTRE  MARCHE 
 

1- Quel est votre marché ?  
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 
2- Quelle est votre position sur ce marché ? 

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 

3- Comment pensez-vous qu’il va évoluer dans les années à venir ? 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 
 

 IV - VOS CLIENTS 
 

1- Qui sont vos clients et quels sont leurs profils ? 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
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2- Evolution du nombre de clients sur les 3 dernières années ? Nombre de clients 
actuel ? 

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 
3- Quelle est votre politique commerciale (prix, distribution, communication) ? 

(joindre votre plaquette commerciale) 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 
 4-   Comment comptez-vous fidéliser vos clients ? 

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 

 

 V - VOTRE CONCURRENCE 
 

1- Quelle est votre concurrence ?  
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 
2- Quelles sont les forces de vos services par rapport à vos concurrents ? 

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 
3- Quels sont les avantages de votre entreprise par rapport à ceux de vos 

concurrents ? 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 

4- Quelles sont les faiblesses de votre entreprise par rapport à vos concurrents ? 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 
   

 VI - VOTRE STRATEGIE DE DEVELOPPEMENT 
 

1- Comment voyez-vous votre entreprise dans 3 à 5 ans ? 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 

2- Quelle stratégie allez-vous mettre en place ? Et quels seraient les éléments 
susceptibles de ralentir votre projet de développement ? 

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
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3- Quels sont les investissements déjà réalisés et ceux envisagés dans les 2 

prochaines années ? 
 

Type d’investissement(s) Montant Date Origine du 
financement 

    

    

    

 
4- Motivez ces choix d’investissement  

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 

5- Parmi les enjeux ci-après, quels sont les 3 plus importants pour votre entreprise ? 
 

 Augmenter les ventes, prendre des parts de marché 
 Fidéliser votre clientèle 
 Recruter des collaborateurs  
 Professionnaliser vos salariés 
 Moderniser vos outils de gestion et de management 
 Autre : expliquez :………………………………………………………………………………………………………… 

 

VII  - ANALYSE  FINANCIERE 
 
Joindre les éléments prévisionnels 2009 et 2010.  
Pour les entreprises déjà créées, joindre la dernière liasse fiscale.   

 
 2008 2009 2010 
Chiffre d’affaires    
Marge brute     
Frais de fonctionnement    
Salaires et charges    
Résultat d’exploitation    
Effectif de l’entreprise    
Effectif ou ETP (équivalent Temps 
Plein) 

   

Fonds propres 
      - Capital 
      - Comptes courants d’associés 

   

Endettement financier    
 
Précisez le mode de calcul du Chiffre d’affaires : ………………………….………………………………………………….. 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..……………………………………………… 
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 VIII -  VOTRE  PROJET  DANS LE  CADRE DE CE CONCOURS 
 

1- Votre projet dans le cadre du concours ?   
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 
 
 

 
2-  Quelles sont vos motivations de participation au concours ? 

 Dans l’éventualité où vous seriez lauréat, quelle serait la destination du prix ? 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 

 
 
3- Quels sont vos atouts  pour être sélectionné ? 

……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 
 

IX -  INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES QUI VOUS PARAISSENT 
UTILES DE COMMUNIQUER AU JURY 

 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
……………………………………………………………………….……………………………………..……………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………..………………………………………………
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
……………………………………………………………………………….…..………………………………………………………………. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


